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L Tdustia Vinicola de Chile

1 cultivo de la vifa, en Chile, ha adquirido en poco tiem-
po considerable desarrollo, debido a la naturaleza del suelo
de este pais, v a condiciones atmosféricas singularmente propi-
cias. De ahi ha nacido una nueva fuente de actividad indus-
triosa; y un aumento extraordinario en el valor de los terrenocs
plantados de vina, hasido la consecuencia de semejante acti-
vidad.

Con todo, y a pesar de los resultados inmediatos e inespe-
rados de esta nueva industria, ella no ha producido los frutos
que lejitimamente pudieron aguardarse, lo cual se esplica por
el errado concepto que de ella s¢ ha tenido, v la falta de direc-
cion racional en su explotacion.

Desgraciadamente, empiezan ya a notarse muchos desenga-
1ios, y no poco desaliento en el cultivo de la vifa, cosa que
de ordinario sucede cuando, en cualquiera especulacion huma-
na, uno camina por equivocado sendero.

Tan pronto como se pudieron comprobar los brillantes
resultados de los primeros vinedos, que, sea dicho de paso,
habian sido organizados con suficiente tino v cordura,—por
ejemplo, los de Urmeneta, Ochagavia, Subercaseaux, Panque-
hue, etc.—se crey6 que era posible alcanzar idéntico prove-
cho, plantando vinas sin orden ni método alguno, haciendo
caso omiso de la constitucion del terreno, de la esposicion del
mismo, y de la conveniente eleccion y adaptacion de los

cepajes.
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[lsos nuevos propietarios, mui entusiastas, se imajinaron
que la vinicultura se manejaba como se maneja la agricultura
en jeneral, y el cultivo del trigo en particular; se imajinaron
(ue les bastaba cosechar sus caldos para venderlos directamen-
te a los consumidores, como lo habian hecho los propictarios
primitivos, es decir, constituyéndose a la vez productores y
comerciantes.

[He ahi el mas grave de los errores cometidos, error del cual
arrancan su orijen, los desenganos a que anteriormente alu-
dia. Examinemos las consecuencias de ese error.

Los primitivos dueiios de vinedos, aprovechdndose de la
escasez del articulo, v del entusiasmo que toda novedad des-
pierta; hallando, por otra parte, una proteccion decidida en
los derechos prohibitivos sobre los vinos extranjeros, lograron
vender los suyos a precios sumamente elevados. Estos precios,
ya enormes, fueron alzados todavia por los espendedores al
menudeo en los hoteles y restaurants, v ha ocurrido nccesa-
riamente que el consumo no ha andado parejas con el progre-
sivo aumento de la produccion.

Los nuevos propietarios han querido observar el mismo sis-
tema; unos pocos, con todo, han disminuido timidamente sus
pretensiones, y tal procedimiento les ha proporcionado reales
ventajas, lo que denota que es menester llegar resueltamente
a la produccion del vino barato.

Otra prueba indiscutible de esta verdad se encuentra en la
elaboracion de vinos artificiales, que se verifica en una escala
cuya importancia nadie sospecha. la fabricacion artificial de
vines, traerd, si no se le pone vigoroso remedio, consecuencias
desastrosas para la salud publica y para el comercio honrado:
traerd tambien la ruina efectiva de la mas hermosa de las in-
dustrias nacionales, industria que deberia ser el orgullo del
pais, y cuyo desarrollo deberia favorecerse por todos los me-
dios imajinables.

En I‘rancia, el pais vinicola por excelencia, cuvo ejemplo
debid seguirse siempre, esa industria se divide en dos ramas
bien distintas, florecientes tanto la una como la otra. La pri-
mera corresponde al propietario, y comprende el cultivo v la
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vinificacion; la segunda incumbe al negociante, y abarca los
cuidados de envejecimiento y de mezcla, apropiados a las di-
versas especies de vinos, a los variados gustos de la clientela
v a las exijencias del comercio a que dicho. articulo da lugar.

El propietario vende jeneralmente su cosecha dentro de los
seis primeros meses, y ahorra asi los crecidos gastos que le
impondrian el almacenaje y los cuidados durante largos anos;
es decir, un capital de desembolso, un capital de consumo y
conservacion, y un capital de intereses. Asi tambien le es
dado disponer en el acto, de todos sus recursos y de todo su
tiempo, para luchar contra las numerosas plagas que azotan
a la vifna, para mejorar su cultivo y hacerla producir su maxi-
mun de rendimiento. Resultado: por una parte, una economia
positiva, por la otra una produccion maxima.

Il verdadero talento agricola, sobre todo en materia de
viticultura, consiste en ‘‘producir lo mas que se pueda, con lo
menos que se pueda.” (En Chile, esta maxima parece aplicarse
en sentido inverso.) He ahi por qué, soportando elevadisimas
espensas de cultivo, y cosechando un producto mui limitado,
el propietario francés ha podido resistir al oidium, a la antrac-
nosis, a la filoxera, al mildiou, al black-rot, a las babosas,
a las orugas, a las heladas, al granizo y a todos los jéneros de
intemperie.

En Chile, hasta hoi, apenas ha habido necesidad de comba-
tir el oidium, cosa relativamente facil. En cuanto a los perjui-
cios producidos por las babosas y orugas, son insignificantes,
debido a la rapidez de la vejetacion primaveral, que no se vé
contrarrestada, como en Irancia, por constantes alternativas
de lluvias y de frios.

El papel del negociante, que es el intermediario natural
entre el propietario y el consumidor, parece, a primera vista
muisencillo. Reviste, sin embargo, una importancia verdadera,
por cuanto exije la inmovilizacion de fuertes capitales. El
negociante necesita herramientas y un personal ad hoc, parti_
cularmente un jefe de bodegas (maitre de chai), y, al mism-
tiempo, mucho crédito para poder realizar grandes compras,
Necesita todavia un gremio de viajeros y un servicio de infor-
macion, conveniente, para dar salida segura a sus productos.
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A continuacion deuna jira de prueba, por los diferentes
centros viticolas, el negociante, acompanado y guiado por
un catador, compra los vinos de distintos orijenes, que le
parecen reunir las cualidades requeridas por su clientela, y
que, en pos de manipulaciones y mezclas adecuadas, le asegu-
ran permanentemente la unidad de tipos que necesita man-
tener, -

Una circunstancia esencial para alcanzar buen éxito, con-
siste en conocer a punto fijo el gusto de cada parroquiano,
para prepararle el tipo de vino que él prefiere. La clientela
de ese negociante, a la cual ¢l presta toda su atencion y cui-
dado, le es fiel y aumenta progresivamente.

La época de las expediciones estd sabiamente regularizada,
a fin de evitar que ellas se verifiquen, sea durante los grandes
frios, sea durante los grandes calores. A pesar del elevado
precio de costo, a pesar de una competencia encarnizada,
inmensas y numerosas fortunas se han acumulado asi. en el
comercio de vinos.

Lo repito: la industria vinicola ha sido mal comprendida
en Chile, pues, salvo rarisimas excepciones, es imposible que
el propietario suministre a su parroquia, sin interrupcion, un
tipo de vino invariable. Ha sido mal comprendida por cuanto
el propietario se ha visto en la necesidad de estancar gruesas
sumas en instalaciones, almacenes, y medios de conservar los
vinos por largos anos, sin contar, por otro lado la inversion
que se hace en cajones, botellas, rotulos, capsulas, corchos,
etc. Y sucede a menudo que, una vez hechos tales gastos, los
vinos no tienen venta, por haber sido mal elaborados o mal
cuidados.

La industria que me ocupa ha sido erréneamente compren-
dida, porque, con esta doble explotacion, ocurre inevitablemen-
te, en ciertas épocas del cultivo, la necesidad de aumentar el
personal, y en esos precisos momentos los operarics escasean,
siendo tambien, entOnces, mas indispensables que nunca para
los trabajos de bodega. jDe ese orden de cosas nacen negli-
jencias y atrasos que mas tards imponen duros sacrificios!

NT : ’ . & )
No quiero detenerme a considerar los frecuentes v dano-os



conflictos, entre vinateros y jefes de bodegas (maitres de chai)
pero son tambien circunstancias dignas de tomarse en cuenta.

I.a industria vinicola ha sido mal comprendida, en fin, por
ser estremadamente dificil hallar un administrador que posea
a la vez un conocimiento perfecto del cultivo y de la vinifica-
cion, y un conocimiento no ménos perfecto del cuidado y la
preparacion de los vinos hasta el instante de ser puestos en
botella: en una palabra, un buen vifatero, que sea al mismo
tiempo un buen jefe de bodega.

Algunas personas, a quienes he solido comunicar mis impre-
siones a este respecto, me han argumentado con la prosperi-
dad del injenio d» Panquehue, que reune, sin embargo, las
dos ramas industriales a que he aludido. A esta objecion con-
testaré que una prosperidad semejante, escepcion y no regla,
destinada por 1o demas, a mi juicio, a tener una duracion li-
mitada, proviene en parte de que la administracion del cultivo
y la administracion de las bodegas, han estado en una misma
mano; proviene, en parte, de que, establecidos el cultivo y el
negocio en proporciones inusitadas, la calidad del vino es mas
regularmente uniforme; proviene, en punto mui principal, de
los errores cometidos por los cultivadores rivales.

Todas estas circunstancias le aseguran un precio de venta
mui subido.

Pero esta situacion ¢subsistird manana? No lo creo.

Esa vifia, unica de su especie en Chile, ha llegado ya a su
apojeo; y como representa hoi un capital considerable, requie-
re una direccion mui prudente y mui idonea, tanto en el 6rden
préctico, cuanto en el érden comercial, para conservar la posi-
cion adquirida y luchar contra los vinos baratos, objetivo que,
porla fuerza de las cosas, ha de ser el de la industria vinicola
del pais. En atencion, pues, a ese enorme capital invertido, la
direccion debe estar constantemente en alerta, estudiar de
momento en momento los fendmenos fisioldjicos de la planta,
a efecto de conservarla en buen estado de salud; impedir que
el terreno se empobrezeca; y precaver y combatir desde la pri-
mera manifestacion, los diversos azotes que pueden, en pocos
anos, destruir completamente esos admirables resultados.
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e dicho y no me cansaré de repetirlo: todos los esfuerzos
de la industria vinicola en Chile, y da las clases directivas del
pais, deben tratar de conseguir la produccion del vino a bajo
precio. A los propietarios y a los fondistas que no participan
de mi opinion, temerosos de que los precios moderados que
vo recomiendo no resulten suficientemente remuneradores, diré
a los primeros: séguid el ejemplo de vuestros colegas de Fran-
cia, empenaos en producir lo mas que podais, cultivando con
intelijencia y cordura, se entiende; y no os sera dificil produ-
cir mas que ellos, puesto que cultivais un suelo virjen, puesto
que no teneis, o teneis mui pocos enemigos a quienes combatir,
puesto que las condiciones climatéricas y atmosféricas os son
escepcionalmente favorables. Si os faltan la practica y la es-
periencia apetecibles, cosa que ocurre a la mayor parte dz vo-
sotros, asociaos dos, tres, cuatro o mas para haczros de un in-
dividuo competente, de una especie de inspector que se llama
en Francia /ntendente; ese perito, mediante visitas mas o mé-
nos repetidas a vuestra propiedad, asegurara en ella la buena
marcha del cultivo y de la vinificacion, despues de haber or-
ganizado ahi los respectivos servicios. Ese empleado os costara
poco y sin abultar sensiblemente los gastos de produccion,
quizds reduciéndolos, mejorard la cantidad y la calidad de
vuestro producto. Los efectos de este sistema serdan: venta mas
facil, un beneficio seguro y la tranquilidad de espiritu, que
tambien tiene su valor, pues, en contra de la opinion de mu-
chos propietarios y viticultores que, d2spues de algunas lecturas
y de unas pocas visitas a vinedos bien administrados, se ima-
jinan haberse perfeccionadn en la ciencia viticola, yo sostengo
que esa ciencia no puede adquirirse sino a fuerza de diarias
observaciones y en pos de una larguisima esperiencia, acompa-
nada o precedidadeestudios especiales cuidadosamente dirijidos.

A los fondistas aconsejaré: Vended barato, para vender mu-
cho, lo cual os traerd igual beneficio. Aumentad, si no com-
pensan, los precios de vuestras comidas; pero disminuid los
precios de vuestros vinos corrientes, pues no podeis disimu-
laros cudn injusto es hacer descansar toda vuestra utilidad
mercantil en ese nico factor de vuestro negocio.



Paso ahora a otra indole de observaciones y sostengo que,
en beneficio dal interes jeneral, ¢l Gobierno debe estimular la
produccion barata, que asegurard la esportacion de 'vinos chi-
lenos—pues los precios de costo demasiado subidos, Han sido
hasta hoi, el obstdaculo capital de todos los ensayos realizados
para esportar vinos nacionales. A su tiempo y en otro lugar,
indicaré otras causas de semejante fracaso. i1t

El Gobierno debe reducir los gastos de trasporte, por agua
y tierra, proporcionalmente a las distancias; establecer ung
tarifa modica para los gastos de embarque, en vez de esas
cuentas de boticario que detallan hoi los ajentes comisionistas
despachadores: Recojer carga, carretones, carpa, cuidado, pes-
cante, cuadrilla, entrega a bordn, embarcacion, seguro, poliza
v comision. Con estos gravamenes, una barrica de vino em-
barcada en Valparaiso para Antofagasta, por ejemplo, cuesta
% 8.50; mientras que una barrica embarcada en Burdeos, y aun
con trasbordo en el Havre, no cuesta sino $ 8.05. A aquellos
que se resistan a creer enormidad semejante, prometo pruebas
irrecusables.

Debe igualmente el (fobierno establecer un servicio de ins-
peccien de la viticultura—servicio harto mas esencial que otros
muchos que hoi existen—y ponerlo, salvo un modico y equita-
tivo viatico, gratuitamente a disposicion de los propietarios.
[ste servicio se trasladaria a los vinedos y daria ahi los con-
sejos practicos de su ciencia y esperiencia, sea sobre la eleccion
de los terrenos y su esposicion; sea sobre la eleccion de cepajes
destinados a la plantacion; sea sobre el mejor procedimiento
de vinificacion, y los cuidados que deben prodigarse a los vinos.
EEn una palabra, ensenaria esos miltiples pormenores que con-
tribuyen a formar lo que se denomina la ciencia vinicola

I/l mencionado servicio deberia, en especial, centralizar las
observaciones de los fenomenos fisioldjicos de las vina, y desde
el primer instante en que se sefala una enfermedad cualquie-
ra. deberia trasladarse al punto mismo amenazado, para reco-
nocerla v aplicarle el tratamiento racional que tienda a detener
su desarrollo. Indicaria tambien las medidas precautorias del

dano. En restimen. dicho servicio de comun interés, deberia
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ser el guia practico de todos, y particularmente de aquellos
cultivadores cuyos recursos limitados no les permiten poseer un
administrador entendido.

Si asi se ayuda y favorece esta industria, én breve se crea-
ran casas al por mavor que comprardn los caldos a precios
moderados, propenderan el cuidado juicioso de los vinos, que
de esta manera mejoraran de calidad envejeciéndose, v que,
por su prudente precio de costo, permitiran ser revendidos a
poco precio. las casas bien instaladas y provistas de los utiles
necesarios, que, para vergiienza de un pais vinicola como éste,
fabrican vinos en inmensa escala—para dar precisamente abas-
to a la demanda del articulo corriente
niendo a la mano buenos vinos naturales de infimo precio,
abandonaran la fabricacion, que de todos modos, deberia ser
enérjicamente reprimida, v seran las primeras en favorecer
el movimiento que indico, puesto que contaran con los elemen-
tos de éxito de su empresa: capitales y herramientas. Ellas
seran el intermediario obligado entre el propietario v el con-
sumidor; ellas serdan, mui principalmente los ajentes obligados
de la exportacion de los vinos.

esas casas, repito, te-

Otro medio de conseguir iguales resultados, consistiria en
la organizacion de una sociedad vinicola, poderosa en capita-
les v crédito, y seriamente preparada para desempenar su pa-
pel de intermediaria.

El vino natural de poco precio, serd, en fin, el mas certero
ajente moralizador del pueblo, sobre todo del artesano. Con
un producto sano, agradable y barato a su alcance. el hombre
de trabajo abandonard paulatinamente esas bebidas adultera-
das que lo embrutecen: esa serd, de fijo. la mas benéfica lei
contra la embriaguez. I como el vino natural constituye, con
el pan, la base de una alimentacion conveniente, el artesano,
mediante su uso, tendrad su estdbmago en buen estado v el espi-
ritu contento; trabajard con intelijencia y gusto, v su labor
sera mas productiva. Poco a poco, adquirira habitos de tem-
planza; parte de su salario serd invertido en el arreglo de su
hogar bajo condiciones salubres, y en procurar el bienestar de

su familia. Y ésta, a su vez, acostumbrada a la limpieza y a
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un alimento salutifero y fortaleciente, podrd resistir a las epi-
demias y a la mortalidad, que son los mas grandes males que
aflijen a esta Republica.

En apovo de las afirmaciones precedentes, recordaré el
hecho — comprobado por viajeros de todas las latitudes—de
que, en las provinecias viticolas de Francia es desconocida la
embriaguez; mientras tanto, aquel vicio florece en las rejiones
que no producen vino.

¢De donde procede la superioridad moral, universalmente
reconocida, del obrero francés? Procede de la templanza, ad-
quirida en el uso cotidiano de una botella de vino. Il pueblo
francés consume mas vino que cualquiera otro pueblo; pero,
como lo observaba ultimamente el TIMES de Londres, es tam~
bien el pueblo mas sobrio y mas rico, asi como es el que goza
de mayor suma de bienestar. Cuando uno penetra en la habi-
tacion de un obrero, especialmente de un obrero viticola,
esperimenta la mas agradable impresion, contemplando el
orden v el absoluto aseo que ahi reinan, y la robusta salud
que traducen los rostros de los nifos y de los ancianos.

La confianza invencible que me inspira el sistema que vengo
preconizando, confianza que deseariainculcar a todas las clases
sociales, se apoya en la autoridad de numerosos y eminentes
economistas, en la observacion de moralistas severos; se apoya
en mis observaciones de cuarenta afios vividos en medio de
poblaciones viticolas, tanto en IFrancia, como, ultimamente
en Chile,—en Panquehue, donde he residido poco mas de
cuatro anos.

Paso a resumir, ahora, los progresos y beneficios, encarna-
dos en el sistema que sumariamente he descrito mas arriba.

El propietario, por un lado, ahorra, y por el otro aumenta
sus productos, que adquieren facil salida.

El fondista encuentra la compensacion de la rebaja que
aplica al espendio de los vinos corrientes, en la mayor canti-
dad de consumo.

[Los ajentes de trasportes, maritimos y terrestres, se indem-
nizaran ampliamente de las reducciones de Tarifas, por medio
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de las enormes cantidades de vino trasportadas, cantidades
que seguiran en progresivo aumento.

La esportacion se hard posible, y una vez en esa via ;(quién
puede prever las proporciones que tomard mas tarde?

Muchos terrenos actualmente incultos o de produccion des-
preciable, alcanzardan valores inesperados.

Un movimiento mui activo de trabajo y capitales, acarreara
comodidad y ventura a una numerosa fraccion de la poblacion,

Y por tltimo, un gravisimo problema de economia social
quedard resuelto, asi mismo bajo el punto de vista moral,
como bajo el punto de vista de la pablica salud.

En una palabra, ahi estarala mas hermosa fuente de fortuna
para el pais y todos sus moradores. :

Bonwum vinum lelificat cor homint.

VALPARAISO, 2 de Setiembre de 1895.
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